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Le resume des episodes precedents : PilotGuard version béta-test sort ses premiers TBord

et ses rapports 100% automatises !

Les news de l'lA : KPMG, le “canari dans la mine” ?
Comment implémenter ['lA dans votre cabinet : accélérer le bouclage de la période

fiscale

Le theme du webinaire du 29/05/2024 : la meéthode pour rattraper le temps perdu
concernant 1A & la sortie de votre période fiscale X
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Le resume des episodes préecedents : PilotGuard version béta-test sort ses premiers TBord

et ses rapports 100% automatises !

PilotGuard

@ Cabinet GALAXY  » ]

M2 Statistiques

Q Clients

i@ Signataires

El cabinet

U]

Modifier le cabinet

Coordonnées

Nom du cabinet®

Cabinet GALAKXY

Téléphone*

0611230920

Adresse™

50 avenue Magellan

Code postal”

33970

Enregistrer

Médias

Logo seélectionne :
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Ville*

Le Cap-Ferret

Photo page de garde seélectionnée:

Adresse e-mail

Adresse e-mail*

stephane.regnier@rcac.fr
Modifier |'adresse e-mail

Mot de passe

Nouveau mot de passe®

Confirmer le nouveau mot de passe®

Modifier le mot de passe

$
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Le resume des episodes precedents : PilotGuard version béta-test sort ses premiers TBord
et ses rapports 100% automatises !

PilotGuard

Liste des signataires

€ covinetcany B Rechercher
I Statistiques Id + Nom Statut Email Tel Photo Avatar Actions
g Clients 3 NOMDAUX Mab Expert-Comptable mabi@katka.fr 0611230519 W v AN ]
&t Signataires 7 ELFRANCA Rianflo Réviseur rianflo@Katka.fr 0611230920 v v AN ]
Cabinet . )
2 signataire.s Precedent Suivant

=+ Ajouter un signataire
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Le resume des episodes préecedents : PilotGuard version béta-test sort ses premiers TBord

et ses rapports 100% automatises !

Tableau de bord clients

Rechercher :

Code dossier

120821

38630

T

DETOETY

DRTORTH

9899797

ASUR

EIE|

BLOGI

LHJLHLH

MARTIMN

MILOU

Raison sociale

DUPONT SA

DUPOMNT & DUPOMND

TrT

DUTROMNC & FILS

DUVAL SARL

RCA Consulting

AZUR PLOMBERIE

BIBI SA

BLOGI

TOTO SA

MARTIN SA

TINTIN & MILOU

Ville

LEGE CAP FERRET

DINAN

BORDEAUX

PARIS

ARES

LEGE CAP FERRET

PARIS

PARIS

BIARRITZ

BORDEAUX

Bordeaux

PARIS

Mom dirigeant

REGMNIER Stéphane

HERGE Tintin

MR T Sept

DUTRONC Jack

DUVAL Paul

REGMIER Stéphane

LETERTRE Micolas

BIEI Bibi

ELOGI@BLOGI.COM

TOTOR Paul

MARTIN Paul

TINTIN Milou

Livrables

TB Power Bl - Modéle par défaut | Rapport PDF
TB Power Bl - Modéle par défaut | Rapport PDF

8 Importer les clients + Ajouter un client

Entraitement @ Traité @ Livré

@ fucunFEC déposé ) FEC non validé

Vous/Tu

Vous

Vous

Tu

Tu

Vous

Vous

Tu

Yous

Vous

Tu

Vous

Tu

Actions
Fecl L4
Fecll Q4
FEC =
FECE QC4
FecE) Q4

w
Fecl W4
FECc WE4
Fec) HE4
Fecl Nt
FEC 3 [

FECE) B4

)

]

]

]

-
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et ses rapports 100% automatises !

@ cucun FEC déposé @ FEC non validé En traitement @) Traité Livré

T
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Fichiers FEC - Dossier MARTIN SA

Liste des FEC

Date de cloture Date de dépot Statut Livrables Actions
31/12/2020 22/03/2024 08:35:04 + Traitement terminé Tableau de bord Power Bl ]

Rapport d'analyse

B Envoyer les livrables au client

31/12/2019 22/03/2024 08:35:15 & Traitement terminé Tableaii de band Power El

voir le FEC [ |

Rapport d'analyse

B Envoyer les livrables au dlient

31/12/2018 22/03/2024 D8:35:28 € validé - en cours de traitement Tableau de bord Power El Voir le FEC [ ]

Ajouter un fichier

Fichier a importer*

Parcourir

Selectionnez un fichier FEC au format .txt

Envoyer le fichier
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Tableau de bord clents

techercher - . Aucun FEC déposé . FEC non valide Entraitm@t . Traité '- Livré
Code dossier + Raison sociale Ville Nom dirigeant Livrables Vous|Tu Actions
BLOGI BELOGI BIARRITZ BELOGI@BLOGLCOM Vous FEC: [ W

MARTIN MARTIN SA Bordeaux MARTIN Paul TB Power Bl - Modéle par défaut Vous 0 Bca |

Affichage des clients de 1 a 2 sur un total de 2 (filtré de 14 élements au total) Précédent Suivant

+ Ajouter un client
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Les news de l'lA: KPMG, le “canarn dans la mine”? xpfrt”fA

A : I l ’ I I \ 0
Edlt.mn dul?e.m.:iredl 22 mars 2024 v A E RE EI £ S'abonner
Feuilleter I'édition La Matinale Se connecter

= Menu AlaUne Action publique Entreprises Médias Paris-Bruxelles Enguétes Entourages Mouvements Feuilletons Q

KPMG : le plan secret de Marie Guillemot
pour vendre I'expertise comptable

Le renouvellement du mandat de Marie Guillemot a la présidence de KPMG s'annonce beaucoup
moins confortable que prévu. La patronne de ce poids lourd de I'audit prépare la cession de
'activité d'expertise comptable, discretement confiée a la banque Lazard. [...]

Publié le 18.03.2024 3 6h20 - Lecture 7 minutes = Robin Carcan
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Comment implementer I'|A dans votre cabinet
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VOTR!

m Sur 25.000 experts-comptables,
20.000 n‘ont pas mis un pied dans ['1A !

= Normal:
* Beaucoup detravail (trop ?)
V " Pasassezde bras
| K, . = Mangue detempps poury investir du tempps
_— f & = \E = Laplupart ne vort pas ce que I'lA pourrait leur procurer...




Vous avez requ cet e-mail car il a été transféré 7 Inscrivez-vous icl pour en découvrir plus

|A generative en TPE/PME : mais a quoi bon ?

retlex

Le Recap : L'etude de Bpifrance revele que 72% des TPE/PME francaises n'utilisent
La majorité des TPE/PME n'intégre pas I'lA générative, principalement dans les fonctions supports. L'interét semble

I limite malere les avancees technologiques.
pas I'lA 5 5l

TITOUAN i
MARS 22

Points cles :

* |Interét Limite : Seulement 3% des TPE/PME en font un usage régulier.
* Variation Sectorielle : Usage plus fréquent dans les services (24%).

_ i \ 20 N e 0 C— ¢ Reésistance et Mangque d'Usage : 71% ne trouvent pas d'applications
- NE s \ RN . T ¥ -
o Al

- . (O Wegx Jy / [Jommts By & concrétes a leur activité.

L2 : 3 ( = s p J ;. ! _,‘" L : | .',..:;': g

H- "x = ' \ f R ." .' I\ ] '..” _\ nm ] - u [ Ed 1

ST T [ N E H Y M R ¢ Utilisation Support : Principalement pour la recherche et la création de

contenu.

La Reflex-ion : Pourquoi cette reticence face a I'lA genérative chez les TPE/PME 7 La
clé reside dans l'exploration et I'adaptation. Imaginons transformer cette réeserve en

curiosité : découvrir des applications sur mesure pourrait ouvrir des horizons inédits,

stimulant innovation et compétitivite.

\ ¥ |
-
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)
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La réflexion introductive :

Phase 0 — Prise de connaissance = quelle stratégie du cabinet et comment l'lA peut y aider ?

- Vision & 5/10 ans

- Projet de cabinet

- Strategie actuelle

- Performances actuelles

- Niveau d’intégration de I'lA

- Fonctions a booster de préférence

Vision tres positive de I'lA et de ce gu’elle peut apporter selon le questionnaire d’auto-diag !
Envie d'accélérer ?

Les phases de I'implémentation de I'lA :
Phase 1. Sensibilisation et Formation Initiale
Phase 2. Analyse et Planification

Phase 3. Implémentation et Suivi

Phase 4. Evaluation et Ajustement
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Phase 1 : Sensibilisation et Formation Initiale

- Actions : Webinaires d'introduction a l'lA, ateliers sur l'impact de I'lA dans le secteur comptable,

sessions de formation sur les bases de I'lA et ChatGPT4.

- Objectifs : Lever les peurs et les freins.

- Timing : Juin 2024 — Juillet 2024

- Qui fait quoi : Consultant anime, Experts-comptables et collaborateurs participent.

- Montée en puissance : Connaissance de base de I'lA et identification des leaders internes pour le

projet.
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Phase 2 : Analyse et Planification

- Actions : Audit des processus existants, identification des cas d'usage de I'lA, élaboration d'un plan

d'intégration personnalisé, formation spécifique sur les aspects de sécurité et confidentialité.

- Objectifs : Analyser les problémes et besoins, avancer en toute sécurité. Se faire financer.

- Timing : Juillet 2024

- Qui fait quoi : Consultant et leaders internes analysent, collaborateurs fournissent des feedbacks.

- Montée en puissance : Plan d'intégration prét, sensibilisation accrue aux enjeux de sécuritée.
Phase 3 : Implémentation et Suivi

- Actions : Mise en place progressive des cas d'usage de 'lA, ateliers pratiques, suivi regulier,

ajustements en fonction des retours, formation continue sur les fonctionnalités avanceées.

- Objectifs : Convaincre avec du concret et de 'utile rapidement.

- Timing : Septembre 2024

- Qui fait quoi : Leaders internes pilotent, collaborateurs expérimentent, consultant supervise.

- Montée en puissance : Premiers benéfices de I'lA visibles, adoption technique et culturelle en

progression.
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Phase 4 : Evaluation et Ajustement

- Actions : Evaluation des résultats (quels indicateurs de mesure ?), recueil des retours d'expériences,

sessions de debriefing, planification des ajustements, extension des cas d'usage.

- Objectifs : Mesurer les gains quali et quanti, pivoter si besoin, accélerer, satisfaire toutes les parties
(EC, collabs et clients).

- Timing : Octobre 2024 — Novembre 2024
- Qui fait quoi : Consultant evalue, experts-comptables et collaborateurs partagent leurs expériences.

- Montée en puissance : Optimisation de l'utilisation de I'lA, identification de nouveaux cas d'usage.
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Le timing proposé tient compte de la période chargée des bilans, en débutant par des phases plus
légeres en termes d'engagement temporel et en intensifiant l'implication a mesure que cette période

s'achéve :

- Réunion de sensibilisation : expliquer, rassurer, motiver, annoncer le premier dispositif
- Mise en place de principes de la Chaine Critique (et du support FastChain)

O

o
o
O

O

Priorisation des dossiers

Planification

Refus du multidossier

Pilotage du temps passé et restant pour estimation :
=  Des gains de productivité
= De |la date de fin de péeriode fiscale
= D'une répartition des derniers dossiers

Indicateurs d’analyse annuelle

- Formation et mise en place des premiers outils de gain de temps :

o Analyse de FEC : Syndemos ou Sesha

o Collecte de fichiers/data par scraping
o Reformatage ou traitement de fichiers (prompts dans ChatGPT et robots GPT)
- Débrief de fin de période fiscale pour amplification de I'intégration de I'lA.

4
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- Consultants : Animent les formations, supervisent l'implémentation, évaluent les résultats.

- Experts-comptables et Collaborateurs : Participent activement a toutes les phases, expérimentent

les cas d'usage, partagent leurs retours.

Le plan vise une montée en puissance progressive, en commencant par la sensibilisation et
I'éducation, suivies de l'analyse et la planification personnalisee, puis de I'implémentation avec un
suivi adapté, pour finir par I'évaluation et I'ajustement en continu.

Ce plan doit étre flexible et adapté au contexte specifique de chague cabinet, en privilégiant toujours

une approche participative et en prenant en compte les retours des collaborateurs a chaque étape.
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Un principe absolument essentiel pour I'avenir ?

Avant de faire quol gue ce solt,

demandez-vous si
VOUS ne pourriez pas faire
MieuXx
et plus vite
en vous aidant de I'lA !

TTTTTTTTTTTTTTTTTTTTTTT
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On verra une methode de reflexion pratigue :

'

La tdche que je veux automatiser est-elle ?

= Récurrente? Q
200Mm
= Simple? (4 \
= Bouffeuse detemps? Google Mw\) +

= Afaible valeur gjoutée ?

, . . . =
= Systémigue (insertion dans un workflow) ? 51 slack
=> sl plusieurs “Oul’, dlors j'ai interét a lautomatiser...
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= |dee = élaborer des livres blancs successifs de promppts
pour les cabinets d'expertise p
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7 techniques

qui vont accelerer
votre bouclage de la période fiscale

graceal’lA!

1/ Créez des prompts utilisant les techniques d'influence de
Robert CIALDINI pour aider vos collaborateurs a recupérer les
appros clients plus facilement.

2/ Evaluez le reste a faire de vos réviseurs sur leurs dossiers par
'analyse de leurs agendas au regard de leurs budgets de temps sur
les dossiers encore a produire.

3/ Scorez et débloquez les projets de bilans "presque terminés"
en attente pour accelerer le volume de vos rendez-vous de bilan des
maintenant.

4/ Créez des commentaires de bilan automatisés a partir d'une
présentation imagee des comptes de vos clients.

5/ Envoyez un tableau de bord et un rapport commenté des
comptes en pré-rendez-vous de bilan pour acceélérer vos entretiens
par la suite (avec PilotGuard par exemple) ou bien pour ne pas en
faire du tout pour certains dossiers (LMPNP, SCI, tres pedits
dossiers).

6/ Organisez des workflows a base d'lA et de no-code pour
organiser l'avant rendez-vous de bilan et en accelerer l'apres.

71 Utilisez un outil d'enregistrement de vos rendez-vous et
visioconferences pour orchestrer leur suivi : stockage des
decisions prises avec le client, analyse des taches et des missions a
realiser, repartition et planification de celles-ci.
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1/ Creez des prompts utilisant les techniques d'influence de
Robert CIALDINI pour aider vos collaborateurs a recuperer les
appros clients plus facilement.

TTTTTTTTTTTTTTTTTTTTTTT
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VOTRE CA

tu es spécialiste des techniques d'influence au services des cabinets d'expertise comptable
francais (utilise les technigues de Robert CIALDIMI). Tu dois rédiger, pour un collaborateur
comptable, 7 idees d'emails pour reclamer a un client les documents et pieces comptables
manguantes pour sa comptabilite : cree un prompt super empathigue par technigue
d'influence et décris 'avantage de l'utiliser pour convaincre le client de faire un effort pour sa

) comptabilité

ChatGPT

Four elaborer ces emails en utilisant les technigues de Robert Cialdini, 1l est essentiel dintegrer
les principes de persuasion qull a identifies : reciprocite, engagement et coherence, preuve
sociale, autorité, sympathie, rarete, et unite. Chaqgue email ci-dessous sera congu pour exploiter

I'un de ces principes, afin d'encourager les clients a fournir les documents manguants de maniere

empathique et efficace.
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1. Reciprocite

Prompt:

"Cher(e) [Mom du client], nous avons récemment mis tout en ceuvre pour vous assurer un service
optimal, notamment en vous fournissant des conseils personnalises pour optimiser votre gestion
fiscale. Pourriez-vous, en retour, nous aider a completer votre dossier en nous transmettant les

documents manquants 7 Cela nous permettra de continuer a vous offrir le meilleur soutien

possible.”

Avantage:

Cet email joue sur le principe de reciprocite. En rappelant au client ce que le cabinet a dgja fait

pour lul, il est plus enclin a rendre la pareille en fournissant les documents necessalres.
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2. Engagement et cohérence

Prompt:

"Bonjour [Mom du client], lors de notre dernier échange, vous avez exprimeé votre volonté de
maintenir une comptabilite impeccable. Pour rester cohérent avec cet engagement, pourriez-
Vous nous envoyer les pieces comptables manquantes 7 Cela nous aidera a garantir I'excellence

de votre comptabilite, comme vous le souhaitez.”

Avantage:
Faire appel a 'engagement prealable du client et a son déesir de coherence le motive a agir
conformement a ses declarations antérieures, renforcant ainsi la probabilite qu'il fournisse les

documents demandes.
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3. Preuve sociale

Prompt:

"Chére [Nom du client], saviez-vous que 90% de nos clients ont d€ja transmis tous leurs
documents comptables pour cette periode 7 Cela leur permet de beneficier pleinement de nos
consells et d'optimiser leur situation fiscale. Rejoignez-les en nous envoyant les documents

manquants des aujourd’hul.”

Avantage:
L'utiisation de la preuve sociale met en avant le comportement des autres clients, incitant le client

a suivre l'exemple de la majorite et a fournir les pieces mangquantes.
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4. Autorite
Prompt:

"Bonjour [Mom du client], en tant qu'experts-comptables, nous soulignons I'importance cruciale
de disposer de tous les documents comptables pour une gestion fiscale et financiere efficace.
Votre dossier est actuellement incomplet. Pourriez-vous nous aider a respecter cette norme

d'excellence en nous fournissant les documents mangquants @
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5. Sympathie
Prompt:

"Cher(e) [Mom du client], j'espére que vous allez bien. Mous comprenons combien il peut étre
difficile de gerer toutes les obligations quotidiennes. Nous sommes |la pour vous alder et alleger

votre charge. Pourriez-vous nous envoyer les documents manquants 7 Cela nous permettrait de

vous soutenir encore plus efficacement.”



Comment implémenter I'|A dans votre cabinet T
-4 ert-lﬁ
6. Rarete
Prompt:

"Cher(e) [Mom du client], nous vous offrons une occasion unigue de bénéficier d'un audit gratuit
de votre situation fiscale, a condition que nous recevions tous les documents necessaires d'ici la

fin du mois. MNe manquez pas cette chance exclusive de maximiser vos avantages fiscaux.”

\\ Cabinet GALAXY //

Rapport analytique 2023

MARTIN SA
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2/ Evaluez le reste a faire de vos réviseurs sur leurs dossiers par
'analyse de leurs agendas au regard de leurs budgets de temps sur
les dossiers encore a produire.

3/ Scorez et debloquez les projets de bilans "presque termines"
en attente pour accelerer le volume de vos rendez-vous de bilan des

maintenant.

FastChain ~

1 seul clic !

il

P

I
g
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4/ Créeez des commentaires de bilan automatises a partir d'une
presentation imagee des compies de vos clients.

5/ Envoyez un tableau de bord et un rapport commenté des
comptes en pre-rendez-vous de bilan pour accelerer vos entrefiens
par la suite (avec PilotGuard par exemple) ou bien pour ne pas en

faire du tout pour certains dossiers (LMPNP, SCI, tres petits
dossiers).

Analyse de vos indicateurs clés @'

( A 1 6 5 4 1 K€ i - Votre solde bancaire est positif a 63 515 €, c'est un bon signe pour la liquidité.

- Avec une Capacité d'Autofinancement de 437 086 €, votre entreprise est bien positionnée pour financer ses activités.
- Les capitaux propres s'élevant a 945 108 € montrent une solide base financiére.
’ - Attention au délai de paiement moyen a vos fournisseurs : 104 jours, c'est assez élevé, essayez de le réduire pour
améliorer vos relations de travail.
- Pour les clients, 69 jours pour régler leurs factures est également a surveiller, peut-étre envisager des incitations pour un

paiement plus rapide.

SAS INTERLINGE
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o Vous

CA 16541Ke€

CAPACITE DrALITOFINANCEMENT

1214 K€

O

commente serieusement comme le ferait un expert-comptable cette diapo resumant la sante

comptable et financiere d'un client
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ChatGPT

L'image présentée est un tableau de bord financier synthétisant différents indicateurs

-
[

économiques et financiers clés d'une entreprise. L'expert-comptable aborderait probablement les Credits fournisseurs : Un délai de paiement de 90 jours pour les créances fournisseurs indique la

éléments suivants lors de son analyse durée pendant laquelle I'entreprise retient le paiement. L'expert-comptable évaluerait si cela est

conforme aux pratiques de l'industrie et si cela peut affecter les relations fournisseurs.

1. Chiffre d'affaires (CA): Le CA est légeérement en hausse de 0,6%, indiquant une croissance 7. Seuil de rentabilité : Le seuil de rentabilité indiqué 4 16 466 K& est Iégérement inférieur au CA, ce

modeste. L'expert-comptable chercherait a comprendre les facteurs qui ont contribué a cette - ; : - . ) : .
qui signifie que I'entreprise couvre ses colts et génére un profit. Toutefois, la proximite des deux

hausse, comme l'introduction de nouveaux produits ou services, 'expansion sur de nouveaux _ L. . . L. . . . )
chiffres meriterait une attention particuliére car une petite variation du CA ou des colts pourrait

marchés, ou l'augmentation des prix de vente. . . L
influencer significativement la rentabilité.
o. Capacité d'autofinancement (CAF) : La CAF de 213 K€ est un indicateur important de la capacité

de I'entreprise a genéerer des fonds a partir de ses opérations courantes pour financer ses

)

. Marge : Représentée par un diagramme circulaire, la marge est absolue et non relative (il manque
le pourcentage), s'élevant 4 2 692 K£. L'analyse de la marge contribuerait a évaluer 'efficacité

avec laquelle I'entreprise convertit les ventes en bénéfices. L'expert-comptable pourrait

. - L . investissements ou rembourser ses dettes sans avoir recours a du financement externe.
recommander des stratégies pour ameliorer les marges, comme l'optimisation des codts ou la

o i i 2. Jours de crédit client et fournisseur : L'expert-comptable analyserait le cycle de conversion de la
revision de la strategie de prix.

. Résultat : Le résultat de 160 K€ est indiqué sans référence 4 la période (par exemple, annuelle) ou trésorerie pour s'assurer que l'entreprise gere efficacement ses liquidites. Un ecart important

L

en comparaison & des périodes précédentes, ce qui est crucial pour évaluer la performance de entre les jours crédits clients et fournisseurs pourrait indiquer un besoin de capital de roulement

I'entreprise sur le temps. supplementaire.

4. Trésorerie: Une trésorerie de 1214 K€ suggére que l'entreprise dispose d'une réserve de 10. Délai moyen de paiement : Avec un delai moyen de paiement des clients a 60 jours et des
liquidités. Cependant, I'expert-comptable examinerait si ce niveau de trésorerie est optimal par fournisseurs a 90 jours, 'expert-comptable pourrait étre préoccupé par un possible désequilibre
rapport aux obligations a court terme de I'entreprise et s'il pourrait y avoir une utilisation plus dans le cycle de trésorerie de I'entreprise.

efficace des fonds (par exemple, remboursement de dettes, investissement, ou distribution aux

actionnaires). En conclusion, I'expert-comptable fournirait un diagnostic de la situation financiere globale de

l'entreprise, en soulignant les points forts, les opportunités d'amélioration, les risques potentiels

L

. Crédits clients : Le delai de 60 jours pour le paiement des créances clients est relativement

standard. Néanmoins, I'expert-comptable pourrait recommander des stratégies pour accélérer et en recommandant des actions correctives pour assurer la santé financiére a long terme de

. - - S - R . 1 1
les encaissements, comme 'amélioration des conditions de paiement ou 'utilisation de I'entreprise.

techniques de recouvrement plus efficace



Comment implémenter I'|A dans votre cabinet -4

>{pert-IA
VOTRE CABINET AU TOP DE L'IA

6/ Organisez des workflows a base d'lA et de no-code pour
organiser l'avant rendez-vous de bilan et en accelerer I'apres.

71 Utilisez un outil d'enregistrement de vos rendez-vous et
visioconférences pour orchestrer leur suivi : stockage des
decisions prises avec le client, analyse des taches et des missions a
realiser, repartition et planification de celles-ci.

A suivre le 0 29 Mars 2024 prochain !
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PilotGuard

Protocole cabinet béta-testeur

1/ 40 a 50 cabinets sélectionnés en tant que membres du Club RCA ou abonnés
Xpert-1A en Pack TOOLS (en abonnement annuel avec réglement d'avance) :

Lien ici : https:/rca-consulting.thrivecart.com/xpert-ia/

2/ Participation a la prestation d'installation + paramétrage + test + maintenance :
950€ HT (ou 475€ HT pour les JEC et trés petits cabinets < 5 collaborateurs) pour
financer la prestation daccompagnement et relever wvos suggestions
d'amélioration:

Lien ici : https://rca-consulting.thrivecart.com/presta-installation-pilotquard

3/ A réception de ces deux éléments, et dans l'ordre de leur fourniture par votre
cabinet, nous vous insérons dans le planning d'installation a compter du 19 février
2024 (nous vous appelons pour fixer un créneau).

4/ Installation en mode saas sur nos serveurs sécuriseés apreés réecupération des data
cabinet, RH et clients nécessaires (une liste vous sera fournie).

5/ Le périmétre de la version de béta-test est limitée aux automatisations
suivantes:

- Creation des réepertoires clients

- Detection et captation du FEC client

- Injection dans MS PowerBIl et création du tableau de bord

- Creation du rapport d'analyse (graphes + commentaires)

-  Fourniture au cabinet du tableau de bord PowerBl et du rapport en PDF.

} .

-

-
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Bravo a tous les nouveaux albonnes
en Pack TOOLS
gui hous ont rejoint !




Formation IA

Acceés collabs/clients
Methodes
Webinaires
Actualites

Journee IA

Qutils...

Création de valeur
pour le client
via la data

PilotGuard Compta
PilotGuard Social

Organisation
individuelle et
collective

FastChain
Workflows

Robots de collecte

CFE

Urssaf
Attestation Madelin




Formation IA

Acceés collabs/clients
Methodes
Webinaires
Actualites

Journee IA

Qutils...

Tunnel de vente

Techniques puissantes de
captation de prospects et
de clients qualifiés

" Pack
BOOSTER

Tunnel de
recrutement

Techniques puissantes de
captation de candidats
qualifiés

Accélération
stratégique

Création de plans d’action
pour booster vos stratégies
de croissance et la
performance du cabinet




RGA
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Vos modules de formation et vos services

><{pert-l1A

VOITRE CABNET A ICP OE LA
Xpert-lA| Introduction A & Donner acces & Xpert-1A Donner acces a Xpert-iA
bazez ChatGPT pour un collaborateur pour un clent cabinet
stectars BCONES Ldchara SEDONE gt ane SEOMES 2O ane FEOMNEN

Techniques avancées de : Publicationz pour la
productinte TP —— replays performance du cabinet
aztare REONES sotane SEOMEIS Zaptans SSOMIR

Lez prompts pour faire Sobotizations avancée: Analyse de data & Microsoft Workilows & no-code
meeux et plus vite avec ChatGPT4-Turbo Power B (Zapier, Make, Airtable)
stipharg FEQMESR eghare SEONES Aeuarary STEVENS Maz e TADOMAN

https://rca-consulting.thrivecart.com/xpert-ia/



https://rca-consulting.thrivecart.com/xpert-ia/
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PilotGuard

Prochain webinaire le vendredi 29 mars 2024

Intelligence Artificielle
Le plan de sortie de la periode fiscale
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