Automatiser
totalement son
cabinet | Episode
#1“Le RDV
annuel de bilan et

Webinaire +

20 septembre
2024

12h30/13h30 Xpe rt_ | A

P
oF

S 4
=D

‘ - VOTRE CABINET AU TOP DE L'IA




/‘gi’

| automatisation au cabinet—Episooe s¢pert-IA

VOTRE CABINET AU TOP DE L'IA

AU programme

20 Septembre 2024 | Le Webinaire |A # 29

_a creation d'une structure dediee Xpert-1A et présence au Congres

_a road-maip de PilotGuard sur octobre/déecemiore 2024

_e rapypel de la promo prée-congres : 25 a 75% d'économie jusqu'au 30/09
“automatisation du cabinet via I'|A — Episode #1 — Le RDV de bilan et de Thbord
Accompagnement |A : encore des subventions mais plus pour longtemyps ...

Prochaine date et theme de notre webinaire :
=» 27 Septembre 2024 : les nouveautés marguantes de A | Rentrée 2024
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La création d'une structure dediée Xpert-lA et préesence au Congres



La création d'une structure dediee Xpert-IA et presence au Congres

Levée de fonds pour création de la société Xpert-1A

« 400.000<€ levés au premier tour (un 2"9 tour est prévu fin 2024)
« Uniquement des dirigeants de cabinets d’expertise comptable
« Les développements vont s’accélérer (voir road-map a suivre)
 Présence au Congreés (stand MyUnisoft au coeur des éditeurs)

« Une organisation plus structurée avec meilleur suivi des abonnés
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Embarquement immediat Marseille — Parc Chanot
Du projet de cabinet aux missions de demain du 9 au 11 octobre 2024

Stand MyUnisoft R411
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La road map de PilotGuard sur octobre/decemlbre 2024
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4 Du projet de cabinet aux missions de demain du 9 au 11 octobre 2024 renrs cSUDREDES
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Pour le Congres
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: Analyse de . : : , . :
Accueil l'ac}'fivité Indicateurs cles SIG Bilan Tresorerie Charges Hit-parade Exerc.. W
B o022

Formation du resultat

@ Augmenter @ Diminuer i Total

495K E
53KE
-4THE
-TO3K E B -53KE -26KE
-1 000K €
2021 juillet 2021 aolt 2021 2021 octobre 2021 2021 2022 janvier 2022 février 2022 mars 2022 avril 2022 mai 2022 juin Total
septembre novembre décembre (j p

Rubriques janvier fevrier mars avril mai juin juillet aolt septembre octobre novembre déecembre Total

Fs

+] Marge brute globale -230719€ 104326€ 234 400€ 5B75%96€ 5H12637€ 123288B4€ 258131€ 206175€ -406345€ 4T79225€ 613602€ 912895€ 4 504807€
Autres produits d'exploitation 95 443 € 6857€ 100507€ 6287 € 1377€ 86 601€ -58076€ B712€ 1370€ 2037€ 12 080 € T220€ 262 577€
[+] Autres achats et charges externes -1B5 476 € -24B376E -2548BT76€ -2BT7368€E -191060€ -32B969€ -180642€ -150720€ -191855€ -197978€ -266311€ -255118€ -2738B749€
Impots et taxes -2 440 € -2 555€ -2567€ -2925€ -2831€  -34922€ 15 237 € -2340€ -10503€ -2377€ -303%9€ -8 592€ -59853 €
[+] Salaires et cotisations -125817€ -136508€ -1446%96€ -346871€ -144912€ -306757€ 21990€ -92906€ -93572€ -120224€ -152964€ -155131€ -1798367€
Autres charges d'exploitation -13€ -42 € -0€ -0€ -9€ -340 219€ 46 € -TME -21€ -37€ -2355€ -0€ -342814€
+] Résultat financier -2152¢€ -1725€ -1686€ -9 356€ -4 123 € -9182¢€ -3295€ -5 B07€ -2002€ -2Bb6bLE -5 407 € -3 452€ -51053€
Résultat exceptionnel -607€ -326 € -14€ -197345€ 19 966 € -501€ -2575€ -389€ 122 € -2635€ -184 303 €

Total 451173 € -278629€ -69243€ -52651€ -2626T€ 319403€ 5279B€ -47372€ -T703316€ 157904€ 195605€ 495187T€  -407 756 €

D Accueil Analyse de l'activité Indicateurs clés 51G Bilan Trésorerie Charges Hit-parade 5 Ecritures A Z_Maintenance
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Accueill

Analyse delndicateurs

l'activite cles

SIG

Bilan

Le detail de vos remunerations et charges externes en 2022

Tresorerie

o ECER Hit-parade

Libelle N N-1 Var. Var. %
w
+] Charges sociales 213 057 € 213 057,00
+] Salaires 1585310€ 1 585 309.94
Total 1798 367 € 1798 366,94
Libelle N N-1 Var. Var. %
F
+| Services bancaires 61 598 €
+] Publicite 6 382¢€
'+ Primes d'assurance 153 376 €
+] Locations et charges locatives 131 918 €
+| Intermediaires et honoraires 139 626 €
+] Frais postaux et télécommunications 28 603 €
‘ Accueil Analyse de l'activite Indicateurs cles 51G Bilan Trésorerie

01/07/2021 @ 31/12/2022 (@ 2022 \/
Eale Libellé Mantanl Jral
01/07/2021 VNM F2013/0529 PERIS 05/13 -7 98456 AD
01/07/2021 ** Frais Com Intervention NA®2118200032457 0.00 BCA
01/07/2021 01-01-2021 EURODYS LADOOS120 21524 AD
01/07/2021 01-02-2021 Bangue Populaire F202102010087 22630 AD
01/07/2021 01-02-2021 Banque Populaire F202102010143 40236 AD
01/07/2021 01-02-2021 Cheque 8297267 470,20 AD
01/07/2021 01-02-2021 EURODYS LADOS215 21524 AD
01/07/2021 01-02-2021 Groupe International Securite FACT1 273.33 AD
01/07/2021 01-02-20271 ORANGE FB270670 11.42 AD
01/07/2021 01-02-2021 ORANGE FB270671 2674 AD
01/07/2021 01-02-2021 PAIERIE DEPARTEMENTALE 100000 AD
01/07/2021 01-02-2021 RTS FAD137055 -4608 AD
01/07/2021 01-02-20271 TRANSPORT JOSEPH C. 0221T5L1 81.27 AD
01/07/2021 01-02-2021 VIR SEPA MOUTOUSSAMY VALERY VIRT 30,00 AD

01/07/2021
01/07/2021
01/07/2021
01/07/2021

0150772021

01/07/2021
0170772021
01/07:2021
01/07/2021

21467880010 VERS 2148304901 VIRT 21467880010 VERS
214830

01-03-2021 Akto REF5472394632 407,53
01-03-2021 Akto RE?54723%632 CHA 3602752 14/06/21 -9 387.05
01-03-2021 Akto REF547239632 SOLDE 20 8332
01-03-2021 CHEQUE M 3602430 TEMSA 142700

FOO1081M1252/12531655/1 654/1667/1675/1 6846/1687/1 6881
B852/1868/187

01-03-2021 CHEQUE M 3602533 TEMSA 191870
FAZ1976%9/2203446/218970

01-03-2021 EURODYS LADOS303 21524
01-03-2021 Groupe International Securite FACTS 27333
01-03-2021 KSR -373.36
01-03-2021 ORANGE F8314130 11.42

X
Charges Hit-parade x> Ecritures & £_Maintenance

AD
AD
AD
AD

AD

AD
AD
AD
AD
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https://vimeo.com/893611288 A
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Statistiques

O Médias Parameétres API & Tierces parties
& Clients
B Modéles Logo sélectionné : Photo page de garde sélectionnée : HeyGen

Clé APl HeyGen

DRE DES EXPERTS-COMPTABLES

‘& Signataires

NGNkMDY1ZDQOZGI4NGJiOGIOMDkzYjc4MzUwWZTIJmNDEtMTcxMTcwNjc3NA==

Cabinet

Robot de collecte

S .
Releve URSSAF
Identifiant URSSAF
Parcourir Parcourir
Parcourir Parcourir Mot de passe URSSAF
Enregistrer
PilotGuard | |
Gestion du client DUPONT SA
— _ , nformations Paramétres Fichiers FEC
&> Cabinet GALAXY S O
Livrables sélectionnés Robots sélectionnés
[~2 Statistiques
8 Clients m Tableau de bord Power Bl Robot URSSAF
lableau de bord
B Modéles -mail du réviseur
‘& Signataires Modele*
Modele par déefaut v

Cabinet

2
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Evenement
déclencheur (*)

Appel du robot

Stockage
réponse client

(*) Evts déclencheurs ? Alerte appro ou email non répondu, facture impayée,
diverses data spécifiques au client dont la valeur déclenche le robot...



On aura donc une bibliothéque de scénarii liés a
des évenements et des objectifs assignés au robot

Standard téléphonique

Penser a stocker une preuve d'appel

Relance appros r Relance inventaire
—

Ny
k Appel SCI (nouveau bien ?)

Onboarding nouveaux clients - Mise en place du prélevement, rib, ebics,...

Mise a jour des Cl|

Les besoins/robot conversationnel 7 Gestion interne/Orga f Relance impayés/retards

r

:“\—
t Relance signature électronique

Infos cabinet (fermeture congés...)

Rappel écheances fiscales, sociales,...

Annonce du montant de la TVA a payer (ou autres taxes/charges)

Production

-

I( Prise de RDV + rappel RDV + relance B

Appel RDV 2e semestre .
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e 5 nouveaux modeles de tableaux de bord annuels

« SCI/LMNP

« BNC

« Associations
« PME

« Start-up

« Création rapide d’'un budget N+1 a partir du FEC
» Tableau de bord périodique (divers indicateurs/FEC provisoire)

 Premieéeres API (Pennylane, Tiime, MyUnisoft...)



Votre entreprise au 31/12/2019

A
Filtre
2019 v v/
[ {pert-l1A
VOTRE CABINET AU TOP DE L'IA
Mois
Tout V . 9901 % 2931 % 6,08 %
oke GUCAHT g4 oke dUCAHT ;43¢ oke GUCAHT ,y5¢e oke JUCAHT ke
CA Marge Valeur ajoutée EBE Performance économique en 2019
Comparaison 806 398 € 798 422 € 236 340 € 49 ( - r— janvi
F I.t Categorie charges janvier
2018 v N-1:+43 434 € +5.7% N-1:+35 490 € +4,7% N-1:+19 436 € +9% N-1: itre Taux de marge global
[=] Achats de marchandises (var. de stock inclusel | -7 976,11 2019
607000 - Achats d handi [ -7 97811
[2u1 ? VJ Total a1s OB Marcnandi=es _TE?EI” 9? *
Solde Bancaire Dettes Créa Mois S Izucll::;
-27 646 € 128 877 € 3 Tout ~ Variation : <35 450 € -1 paints
C/C d'associé Marge ) . Evolution de la marge par mois en 2019
205K €
57 906 € 798 422 € Cumule 200K £
. 150K £
Performance commerciale en 2019 133Ke
) 113K €
Filtre Nombre de Client Nombre de facture client 100K £
. omparaison
\_2[]]9 vj 2019 20 {2[”3 W e BTKE ;o ¢ e 66KE e SKEEIKE I
37 379 _
. zw:zz KE
Mois A
— 2018 208
TUUt A 33 236 ore janvier mai :nﬁl ohre novembra décembre
h g Variation : +4 +12% Variation : +93 +33% VAT anmo ., — 370 E = T90
Comparaison N
2018 Y Evolution du CA HT par mois en 2019
e < 205,1BKE
200 000 €
150000 €
100 000D E
66,11KE 66,55KE 65,83KE 54.08KE
5&19KE 59.82KE
. “ ,29KE 46 DZKE su 5TKE su,ﬁarc:
zu?xt
e
janvier I'“nnr mars avril Juin jmll.at septembre octobre nuwrnbrc décembre
2019

)y N
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« Affinage des performances du robot conversationnel et
création de scénarii sur les cas d’usages prioritaires

« Insertion d’'un CRM qui centralise la data et déclenche des
actions (avec l'aide des robots) puis gére leur achévement:
 Fiches évenements + fiches actions + fiches affaires
« Formulaires pour interactions client/expert-comptable
 Prise de RDV par le client sur web agenda de 'expert-comptable
* Sulvi des emalls, des réunions, des agendas, de |la planification...

« Création de nouveaux robots de collecte (impobts.gouy, sites
d'assureurs,...) et de veille (sectorielle, |IA, métier...)

« Tableau de bord social, RSE...

 Toutes APl en compta et social (Silae, DSN...)
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Le rappel de la promo pré-congres : 25 d 75% d'économie jusqu'au 50/09

Une promo exceptionnelle pour PilotGuard est

proposeée jusqu'au 30/09 entre -25% et -75% selon
votre taille de cabinet (tarifs HT annuels, paiement
d'avance, date limite non négociable) :

- Tarif JEC solo < 5 (-75%) : 200€ (avec le code coupon JECTS)
- Tarif cabinets < 10 (-50%) : 1.000€ (avec le code coupon CABS50)
- Tarif cabinets < 50 (-25%) : 1.500€ (avec le code coupon CAB25)

Un tarif qui ne sera plus jamais proposeé !
Sautez sur l'offre...

https://rca-consulting.thrivecart.com/xpert-ia/



https://rca-consulting.thrivecart.com/xpert-ia/
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Lautomatisation du cabinet via I'|A — Episode #1 — Le RDV de bilan et de Thord
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La situation actuelle

ape |Commentaires

Projet de bilan révisé + liasse

Bilan imagé, Waibi,...

Prise de RDV

RDV avec le client (physique/visio)
Prise de notes par I'EC (et le client)
Exploitation des notes apres le RDV
Passage vite vite au client suivant...

Supervision d’'un cadre ou de I'EC

Commentaires a faire (+ outils exclusivement comptables)
Travail pour le secrétariat + rappels + gestion agenda EC
Client « froid » + tout a expliquer

Moins disponibles pour se parler

Répartition des taches aux collabs, proposition mission...
Client ressent la pression en période fiscale



C'est I'histoire de Pierre,
expert-comptable
transcende par I'lA...

16H30

Pierre est informé par un email automatique que le projet
de bilan de la SAS Dumontel est finalise et supervise.

Il avait parametre dans FilotGuard I'eédition d'un tableau de bord
Power Bl et du rapport commenté pour ce dossier.

Cerise sur le gateau, trois minutes d'enregistrement video lui
permettent dorenavant de creer avec son avatar autant de vi-
deos de commentaires gu'il le souhaite a zero temps passe...

16H32
Pierre déclenche la production des livrables pour le client.
16H57

Un email alerte Pierre que les livrables du client sont prets
: deux sujets ressortent automatiquement du rapport d'analyse
dans I'email d'alerte, dont I'un est préoccupant.

Les marges et la trésorerie de la SAS Dumontel se sont for-
tement dégradées en 2024 !

16H59

Pierre ouvre |le rapport en mode saas et ajoute quelques mots
pour inciter fortement le client a remplir un formulaire de ré-
ponse a trois questions cles et un lien afin que le client prenne

rendez-vous au plus vite sur son web-agenda.
17HO02

L'emai client est route automatiguement par PilotGuard.
18HO03

Jacques DUMONTEL President de la SAS lit le rapport d'ana-
lyse au sortir d'une reunion de crise et clique sur le lien du for-
mulaire afin d'expliquer les raisons de la dégradation puis
il sollicite rapidement un rendez-vous le lendemain qui est
confirme dans les minutes qui suivent.

Les data de cet echange sont stockées pour exploitation dans
le CRM de PilotGuard.

Un email et un appel téléphonique du robot conversationnel
rappellent a Jacques a la fois le rendez-vous et les documents
qu'il doit apporter le lendemain.



J+1

Pierre et Jacqgues reprennent en rendez-vous les points-clés de
la degradation de |a situation et de ses explications.

La transcription automatique de la réeunion et les taches a
realiser alimentent le CRM.

Car un plan de bataille est immediatement convenu :

- Jeremy specialiste de l'analyse des couts de revient et du pi-
lotage de trésorerie va aider Jacques a metire en place un ta-

bleau de bord mensuel qui sera gere dans PilotGuard et ana-
lysera certains indicateurs-cles ;

- Elise chargee des relations avec les partenaires bancaires doit
contacter le banquier principal de Dumontel SAS afin de trouver
des solutions de financement.

Chacun des collaborateurs gére une date butoir pour procé-

der a ces actions reliées entre elles par une "fiche événe-
ment".

La mission qui a été signee entre Jacgques et Pierre est stockee
dans la "fiche affaire” qui a ete validee avec transfert au service
gestion pour facturation ultérieure.

Les deux hommes ont convenu de se revoir chaque trimestre
pour evaluer 'amelioration de la situation.

Jacques recoit en PDF "Le Guide de la Tresorerie Facile” cree

par Jeremy et des alertes sectorielles chaqgue fois qu'un article
l'interessant est detecte sur Internet.

M+1

Jacques regoit automatiquement son tableau de bord assorti
de commentaires et peut renvoyer un feed-back.

Un court rendez-vous en visioconférence est programme auto-
matiqguement et déroulé afin d'exécuter le plan de sauvetage
sans faille. ..

Toute |la data de suivi est centralisée dans le CRM et affectée
aux RH pertinentes pour action.

N+1

Les comptes de la DUMONTEL 5AS se sont largement redres-

ses et Jacques se felicite de l'incroyable réactivite de Pierre,
devenu guasimant un ami...

CQuant a Pierre, il remercie secretement I'IA de PilotGuard qui lui
a permis de mettre en place une organisation "sublimeée” par
une fluidite totale entre le travail habituel de ses collaborateurs,
la production de tableaux de bord et d'analyses, et un stockage
pour exploitation des data dans le CRM.

Evidemment, les APl avec les outils du cabinet, et bientot,
celles de chaque client, donnent un confort extraordinaire aux
talents composant les equipes de Pierre.

100% des flux sont centralises dans PilotGuard...

L'IA fait le job, remplacant les collaborateurs pour realiser des
milliers de micro-taches sans valeur ajoutée, mais les libé-
rant pour de nouveaux services et du conseil.

La peur de I'lA est définitvement enterree |

Le cabinet de Pierre peut enfin évoluer vers sa stratégie révee
et devenir attractif pour de jeunes talents...
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NP La situation future 3{pert-1A
Etape 0 ANy Commentaires
Projet de bilan révisé + liasse Supervision d’un cadre ou de I'’EC : alerte automatique
PilotGuard avec TB, rapport, video  100% automatique (révision légere des commentaires)
"EC peut cocher a la demande... ...un lien vers un doc, un formulaire, la prise de RDV web

qui figureront dans I'email d’expédition au client en plus du
lien vers les livrables

Livraison en pré-bilan Client s’approprie + peut retourner le formulaire pour
donner ses réactions, poser des questions, évoquer des
sujets prioritaires + prend le RDV sur le web agenda de I'EC

RDV avec le client (physique/visio)  Client « chaud » + prét a parler du futur

Prise de notes auto par I'lA Vidéo, transcript®, résume, taches a réaliser : automatique !
Exploitation des notes via le CRM Répartition des taches aux collabs, proposition mission...
Passage serein au client suivant Tout est géré nickel, plus de chance de CA additif...

CE QUI CHANGE RADICALEMENT ? L'IA FLUIDIFIE ET ACCELERE TOUT ...
Fonctionnalités gérées dans le flux de travail du cabinet avec bcp d’automatismes !
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Un CRM au ceceur de PilotGuard abstin
Evenements
Actions £ gn[golyl\]RM
(®®® |
Affa i res § E:e:n ltoms
[
Management RH ;
Gestion interne Epe |\ ol = """"""*'“ldll" mm"

Indicateurs perf.

Synchro API

Simple... Fluide... Pragmatique... Efficace



Q Rechercher dans Pipedrive + 5, @ pﬂh

{) Frédéric DUFOUR o seemows .. G

Propriétaire

A Résumeé
© [ Notes £ Activité Q& Appel E-mail @ Fichiers [ Documents %

{7 PROSPECT Coach sportif trés dynamique : s'occupe de nombreux experts-comptables.

fdufour19@gmail.com (Travail) Partenariat trés positif envisage !

Q, +336 287715 07(Pro)

2 3 == € 2 X
+ Organisation B I @ @ r— - = = \ ' ()  Annuler RIEREEES
se Points d'attention v : "
~ Details = S Developper tous les elements
Prénom Frédéric Q Rendez-vous distant

Nom de famille DUFOUR GILEIED) - 21200t 2022 - Stéphane REGNIER & Frédéric DUFOUR
om de Tamiiie

Civilite Monsieur

Q Rendez-vous distant
Contact - - 25 ao(it 2022 4 10:00 - Stéphane REGNIER & Frédéric DUFOUR

Prénom Frederic Campagne mail avec ton partenaire préféré ;)




Les financements
de la demarche

: Une réunion de restructuration
A : la fin des des accompagnements chez BPI

subventions ? France le 24/09 prochain...

DES QUESTIONS ?
DES PROJETS ?

stephane.regnier@rcac.fr ou 06 11 23 09 18



mailto:stephane.regnier@rcac.fr
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27 Septembre 2024 | Les nouveautés marquantes de ['1A
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