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Les cabinets sont-ils en retard sur le calendrier et les offres FE ? Session 3/3

Les contours d’un audit complet pour la FE : méthode  et plan de travail

Rappel des dates de formation d’Anne RICHER consultante FE (Janvier 2026)

Notion, la base de données support du Kit SmartFacture -IA : tour d’horizon

Le Club Xpert-IA démarre le 19 Décembre 2025 de 12H à 14H ! On vous y attend…

Pas d’annonce  de webinaire (deviendront mensuels) mais  lancement  du Club Xpert-IA :

➔19 Décembre  2025  - Lancement  du Club Xpert-IA (12H00/14H00) –  Réservé aux membres .

Au programme 

12 Décembre  2025  |  Le Webinaire IA # 65

FE   :   calendrier   et   offres   en   retard   ?



La Phase I

La Collecte niveau 1 : 30/09/25 au 31/12/25

La Collecte niveau 2 : 1/12/25 au 28/02/26

Le Lancement des accompagnements : 1/02/26 au 31/07/26

La Phase II

La Finalisation des retards : 31/07/26 au 31/12/26

La Préparation du 1/09/2027 : 1/11/26 au 31/07/27

Le Sprint final : 1/08/27 au 31/08/27





Etapes Pourcentage d’avancement des cabinets Commentaires

Communication générale auprès des clients 95% Centrée en grande partie sur des généralités + la 
demande explicite du mandat tiers

Formation des experts-comptables 90% Essentiellement par des organisations ordinales

Formation des collaborateurs 75% Idem ou par les experts-comptables en interne

Collecte de data clients – Niveau 1 (segmentation) 65% Pour assujettissement et priorisation des dossiers

Récupération des mandats tiers 0 à 30% des mandats =   90%
31 à 50% des mandats = 7%
51% des mandats et + = 3%

Cà va être la course en 2026 et particulièrement à 
partir de mai/juin pour boucler à 100% avant le 
1/09/2026 !

Inscriptions sur les PA < 10% Les PA en tête : 1/ Qonto 2/ Pennylane 3/ tous les 
autres. Certaines PA sont encore à zéro inscription.

Collecte de data clients – Niveau 2 (audit) < 3% Pour production de pré-audit et d’audit : nécessite 
une collecte informatique et/ou en présentiel

Accompagnement complet audit + post-audit < 1% Déploiement complet audit + mise en œuvre + 
tests techniques + mesure (fiabilité, satisfaction)

Finalisation accompagnement dont clients full FE 
au 1/09/2026

0% Les TPE/PME étant prêtes aujourd’hui ont travaillé 
avec l’aide d’un consultant spécialisé et en interne

Sondage estimatif sans valeur statistique réalisé courant décembre 2025 sur plusieurs dizaines de cabinets (par téléphone ou en visioconférence).



La grille complète de la méthode :
- Etape
- Finalité
- Questions
- Input
- Traitements et contrôles
- Livrables
(voir slides suivantes)

Les templates de travail Word + Excel :



Étape Finalité Questionnement (typologie) Inputs collectés Traitements / contrôles réalisés Livrables produits dans le rapport

1. Cadrage & objectif
Poser le cadre “réforme” + 
objectifs du diagnostic

“De quoi partons-nous ? Où voulez-
vous aller ?” (logique audit de 
l’existant)

Contexte réforme, objectifs, 
périmètre

Mise en contexte + pédagogie pour aligner 
toutes les parties

Sections : contexte, périmètre, schéma fonctionnel, acteurs, 
flux (plan type du rapport)

2. Profil d’entreprise & 
calendrier d’obligation

Déterminer l’exposition et les 
échéances

Taille/typologie, assujettissement, 
nature des ventes/achats

Informations “entreprise”
Déduction des obligations de 
réception/émission + e-reporting

Synthèse obligations + rappel des dates applicables

3. Cartographie SI & 
responsabilités

Comprendre où “vit” la donnée 
(facturation/compta/achats) et qui 
opère quoi

Quels outils ? Facturation 
interne/externe ? Qui tient la compta 
?

SI déclaré (facturation, compta, 
achats)

Identification des zones à risque (outil non 
adapté, données non capturées)

Section “Système d’information” + recommandations (ex : 
envisager un outil de facturation)

4. Questionnaire structuré 
(annexe)

Obtenir des réponses normalisées 
et qualifier l’importance des 
données

Questions + réponses + criticité 
“obligatoire/facultatif”

Fichier séparé 
“questions/réponses/degré 
d’importance” (mentionné)

Consolidation des réponses pour alimenter les 
tableaux du rapport

Le rapport renvoie explicitement à ce fichier annexe comme 
base du diagnostic

5. Collecte des “masques” 
de factures

Auditer la facture réelle (pas la 
théorie)

Quels modèles de facture utilisez-vous 
aujourd’hui ?

Modèles/exports de factures 
(plusieurs masques)

Contrôle de présence des données 
obligatoires/préconisées sur les factures

Partie “contrôle de présence” + listes de champs manquants 
+ actions

6. Analyse “fiches tiers” 
(clients/fournisseurs)

Fiabiliser le socle de routage et les 
référentiels

Données client/fournisseur : 
SIREN/SIRET, adresse, contacts, futur 
“id routage”

Référentiels tiers (actuels)
Contrôles d’exhaustivité + principe “1 
information = 1 champ” + préparation à 
l’annuaire

Tableaux “Fiche client / fournisseur : question → plan 
d’actions” (rendre champs obligatoires, etc.)

7. Analyse e-invoicing
(données de facture)

Vérifier la conformité des mentions 
et champs normés

Mentions obligatoires vs facultatives, 
champs “BT-xx”, informations 
vendeur/acheteur

Factures Société A / Société B
Gap analysis champ par champ, avec statut 
(présent / absent) + actions

Tableaux par axes (vendeur/acheteur/ligne, etc.). Ex : sur 
Société B, constat de nombreuses mentions manquantes sur 
la facturation via l’outil actuel.

8. Typologie des flux & e-
reporting

Identifier tous les flux à déclarer 
(France, international, B2C, etc.)

Ventes/achats internationaux ? 
DOM/TOM ? Flux intra-groupe ? TVA 
sur encaissements ?

Réponses + compréhension des 
flux entrants/sortants

Attribution des obligations (e-invoicing vs e-
reporting) + qui déclare (émetteur/destinataire)

Tableaux “Flux e-reporting : question → réponse → plan 
d’actions”

9. Cas d’usage 
opérationnels

Capturer les situations “non 
standards” qui changent la donnée 
requise

Notes de frais, tiers payeur, 
marketplace, acomptes, tickets, etc.

Réponses aux cas d’usage
Détermination des données additionnelles à 
collecter (payeur, montant payé, bénéficiaire…) 
+ impacts RGPD/process

Tableau récapitulatif des cas d’usage + explications 
opérationnelles + impacts TVA/gestion

10. Annuaire & routage
Préparer la réception/émission via 
PPF/PA (adressage)

Quel niveau d’adressage retenir : 
SIREN / SIRET / suffixe / id routage ?

Choix de maille + circuits de 
réception

Recommandation “rester simple” + consignes 
de communication aux partenaires

Section dédiée “Gestion de l’annuaire” + recommandation 
d’adressage

11. Cycles de vie & 
organisation

Définir comment seront gérés 
statuts, rejets, litiges, impacts TVA

Qui gère les statuts ? Comment traiter 
les refus ?

Process actuels + hypothèses
Mise en évidence de la complexité + besoin de 
conduite du changement

Points de vigilance + questions ouvertes (ex : qui génère les 
cycles de vie)

12. Recommandations 
outillage & roadmap

Convertir les écarts en plan 
d’action priorisé

Quel outil de facturation/PDP ? Rôle 
de l’expert-comptable ?

Contraintes SI + recommandations
Préconisations (investir/adapter un outil, 
contacter EC, vigilance sur services payants)

Conclusion + recommandations pragmatiques + alertes 
“tarifs / surcharge intégrateurs / vigilance fiscale”

13. Annexe “modèle de 
facture”

Donner un référentiel concret à 
implémenter

Comment structurer les champs 
(obligatoire vs facultatif)

Modèle de facture + code couleur
Alignement sur niveaux de conformité et 
logique “champ séparé”

Annexe : modèle de facture + distinction 
obligatoire/facultatif + recommandation d’aller vers 
EN16931/VIDA



Étape Finalité Questionnement (typologie) Inputs collectés Traitements / contrôles réalisés Livrables produits dans le rapport
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périmètre
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Sections : contexte, périmètre, schéma fonctionnel, acteurs, 
flux (plan type du rapport)

2. Profil d’entreprise & 
calendrier d’obligation

Déterminer l’exposition et les 
échéances

Taille/typologie, assujettissement, 
nature des ventes/achats

Informations “entreprise”
Déduction des obligations de 
réception/émission + e-reporting

Synthèse obligations + rappel des dates applicables

3. Cartographie SI & 
responsabilités

Comprendre où “vit” la donnée 
(facturation/compta/achats) et qui 
opère quoi

Quels outils ? Facturation 
interne/externe ? Qui tient la compta 
?

SI déclaré (facturation, compta, 
achats)

Identification des zones à risque (outil non 
adapté, données non capturées)

Section “Système d’information” + recommandations (ex : 
envisager un outil de facturation)
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(annexe)

Obtenir des réponses normalisées 
et qualifier l’importance des 
données

Questions + réponses + criticité 
“obligatoire/facultatif”

Fichier séparé 
“questions/réponses/degré 
d’importance” (mentionné)

Consolidation des réponses pour alimenter les 
tableaux du rapport

Le rapport renvoie explicitement à ce fichier annexe comme 
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5. Collecte des “masques” 
de factures

Auditer la facture réelle (pas la 
théorie)

Quels modèles de facture utilisez-vous 
aujourd’hui ?

Modèles/exports de factures 
(plusieurs masques)
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champs “BT-xx”, informations 
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Mise en évidence de la complexité + besoin de 
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d’action priorisé

Quel outil de facturation/PDP ? Rôle 
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Contraintes SI + recommandations
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Comment structurer les champs 
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Annexe : modèle de facture + distinction 
obligatoire/facultatif + recommandation d’aller vers 
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Rapport de Pré-audit FE = automatique
Objectif = facturation maximale dès 2025



Les 96 fiches du simulateur
Les data collectées du client

Une arme de vente packagée !



preencoded.png

Anticiper et réussir votre 
transition vers la facture 
électronique

Christophe Moulin - MOULIN SA

Responsable mission : Vincent MARC

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma
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Préparer la réception/émission via 
PPF/PA (adressage)

Quel niveau d’adressage retenir : 
SIREN / SIRET / suffixe / id routage ?

Choix de maille + circuits de 
réception

Recommandation “rester simple” + consignes 
de communication aux partenaires
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11. Cycles de vie & 
organisation

Définir comment seront gérés 
statuts, rejets, litiges, impacts TVA

Qui gère les statuts ? Comment traiter 
les refus ?

Process actuels + hypothèses
Mise en évidence de la complexité + besoin de 
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Mission et rapport d’audit FE complet = intervention
Objectif : accompagnement cas complexes facturable 
en 2026 et 2027





https://urlr.me/VwUKDk

https://urlr.me/VwUKDk






Les 7 avantages

1. Notion = base centrale de données clients
2. Plan pour un « Cabinet Augmenté Rentable » 

1er sujet = « La FE bien déployée et facturée »
3. Le Guide « Facturez plus la FE ! »
4. Des invités techniques réguliers
5. Des méthodes et témoignages pratiques
6. Des mini-guides et des templates
7. Un espace de partage (documents, vidéos…)



Les 3 bonus

1. Un groupe WhatsApp
2. Un template de CRM offert
3. Des réductions négociées

Les modalités

1. Adhésion annuelle à 690€ HT pour les 50 premiers cabinets 
puis 950€ HT/an (490€ HT/an pour JEC) + 1 journée d’intégration

2. Prise en charge formation continue (sous conditions)
3. Démarrage du programme FE au 19 décembre 2025



Un thème nouveau chaque mois

1. Facture électronique
2. Optimisation de période fiscale
3. Gestion des obligations
4. Onboarding clients et collaborateurs
5. RH : entretiens annuels, congés et ndf
6. Base documentaire et de connaissances
7. Gestion des processus et procédures
8. Trombinoscope, gestion interne et TB cabinet
9. CRM, marketing, commercial…

La transformation de votre cabinet est en marche ! 
Le lien pour en parler : urlr.me/kFXgCq
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Rentrez dans l’IA par la grande porte !
https://rca-consulting.thrivecart.com/xpert-ia/

Le Kit SmartFacture-IA+
https://rca-consulting.thrivecart.com/livraison-kit-

facture-electronique-ia/

Supports et replays : 
https://rcaconsulting.lpages.co/xpert-ia/
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